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———三达膜科技（厦门）有限公司

三达膜科技（厦门）有限公

司（以下简称“三达膜”）成立于

1996 年，是国际知名的膜技术

应用解决方案提供商，以纳滤、

超滤、反渗透、生物膜反应器等

各类膜技术的开发与应用为核

心，致力清洁生产、循环经济、

水质净化和节能环保，核心业

务为工业生产过程中的分离纯

化，工业废水处理和中水回用、

市政供水等领域的膜法水处

理，民用净水机的开发、生产和

销售。

三达膜曾获中国膜工业协

会“典范企业”、中国环境保护骨

干企业、全国企事业知识产权试

点单位、知名水业设备企业、中

国产学研合作创新成果奖、福建

省名牌产品、2020年中国净水十

强制造企业、福建省制造业“单

项冠军”企业、国家级“专精特

新”小巨人企业、国家高新技术

企业、国家知识产权优势企业等

荣誉和资质。

三达膜创始人蓝伟光博士

是福建省侨商会名誉会长、福

建省新侨人才联谊会共同会

长，其在科技领域取得的突出

成就得到中国政府高度认可，

曾荣获国务院侨办“杰出创业

奖”、中国侨界贡献奖等。2023

年，第十四届全国人大一次会

议期间，蓝伟光作为海外华人

代表接受央视《新闻联播》采

访，为习近平总书记再次当选

中国国家主席发表感言。

1964 年 7月，蓝伟光出生于

福建武平乡村，一家八口生活全

靠在工厂当出纳的父亲的微薄

月薪。当年，他以全省高考化学

第二名的优异成绩考进厦门大

学化学系，毕业后进入集美大学

水产学院任助教。

1988 年，在集美大学任教数

年的蓝伟光，在两位同事的“引

诱”下，下海承包了老家县城一家

濒临倒闭的面包厂，结果人生中

的第一次创业，以失败告终。梦想

破灭，1992 年，蓝伟光到新加坡

攻读博士课程，并只用两年多时

间就拿到了博士学位。

尽管在学术上已获得诸多

成果，但创业的种子还一直深植

于蓝伟光的心中。他说：“博士毕

业后，我也知道自己缺少创业必

需的实战经验。为了补上这一课，

我没有急于求成、盲目创业，而是

本着学习的心态，先到新加坡一

家水处理公司工作，出任该公司

驻中国区的首席代表。任职期间，

我与中国国内许多制药、染料企

业建立了良好的合作关系。”

随着专业技术的成熟和客户

的增多，蓝伟光决定利用所学专

长，专门从事膜应用技术研发，由

此开启“二次创业”。1996年，他在

厦门火炬创业园创办了自己的膜

科技公司———三达（Suntar），专业

研发制造“中国膜”，彼时，公司初

期启动资金仅50万元。回想当年，

“我特别庆幸当时回中国创业，那

是一个巨大的市场和机遇”。

当时，中国的饮用水市场还

缺少一种既可滤掉有害物质，又

可留住矿物质的水处理技术。蓝

伟光研发了“纳米材料＋‘膜’过

滤”技术，弥补了市面上其它过滤

膜的缺陷，并创造性地将之命名

为“纳滤”（nanofiltration）。

在蓝伟光看来，膜分离技术

是 21 世纪最具有发展潜能的技

术，除了广泛应用于生物制药领

域，他已经将无污染的膜分离科

技推广到化工染料和饮料食品行

业等更多方面。

不过他也认为，膜毕竟不是

一个单纯的商品，它是一个新兴

的仿生材料，必须做成装备才能

实现价值，因此三达的创新其实

不只是技术层面的创新，也是商

业模式的创新，用户需要的是解

决问题的方案，供给侧与应用端

之间有一个缝隙需要去填补。

Suntar 品牌由此应运而生，形成

自己的商业模式。

随着事业版图不断扩张，蓝

伟光着手部署儿子蓝祎虹接班，

出任财务与执行董事，负责公司

的财务监管与战略规划。但蓝祎

虹回国后却有了自己的新抱负和

理想———要做净水公益事业。

蓝祎虹虽然是在中国出生，

但接触的一直是西方的教育，在

新加坡念完小学、中学，又到美国

名校接受大学教育，然后在华尔

街投行工作。蓝伟光希望儿子能

一步一个脚印，去圆净水梦。因此

他鼓励蓝祎虹离开华尔街，回国

了解国情———“接地气”。

一次旅程改变了蓝祎虹的事

业轨迹。2014 年，他跟随“清泉计

划”的大学社团走访了湖北、云南

和贵州，考察当地的饮水安全问

题，检测结果让蓝祎虹深感不安。

蓝祎虹说：“我想做的是‘社

会企业’，通过义卖父亲公司的净

水技术和设备，帮助贫困地区的

孩子们。创建‘思援环保’，是希望

更多人以消费等形式参与到对饮

水安全问题的关注中来，同时使

饮水公益的部分能实现自我造

血，斩断退路才能赢得出路。”

为了全身投入“思援环保”项

目，他放弃了北京的高薪工作，回

绝了沃顿商学院的录取通知，独

自来到上海。

蓝祎虹的决定让父亲费解。

蓝伟光不明白儿子为什么既不肯

读书，也不肯回公司帮忙，不切实

际，好高骛远，父子为此大吵了无

数回。但在行动上，蓝伟光还是支

持了儿子。

蓝祎虹在做公益与读博士的

同时，越来越多参与三达公司的

业务，也越来越理解了父亲的净

水梦。“我发觉我们对公司未来的

发展规划和方向，长远目标是一

致的。现在的我们更像是在为同

个目标，在圆同一个梦想。”

蓝祎虹说：“我和父亲的梦想

的不同点在于父亲那个年代的

人，通常会选择先把自己的事业

做好，然后再去考虑慈善。但也许

蓝伟光说，他有三个梦想，

一是膜技术广泛应用，二是公

司在中国上市，三是成立产教

融合的膜技术学院。

总部设在新加坡的新加坡

三达国际集团，在全球拥有全

资和控股子公司 40 多家，已是

世界三大膜科技公司之一，业

务一度包揽了中国 85％的制药

厂膜技术应用，在中国染料企

业当中占有 90％的市场份额。

新加坡三达国际集团旗下三达

生态城于 2003 年在新加坡交

易所主板上市；旗下三达膜环

境技术股份有限公司于 2019

年在上交所科创板上市，是第

一家在上交所登陆的膜技术公

司。

2022 年，三达学院在新加

坡挂牌成立，集美大学也成立

了三达现代产业学院，“希望为

中国的产教融合与职业教育培

训师资提供新加坡经验”，如今

蓝伟光的梦想都成为了现实，

他说：“是中国成就了我的事

业，让我的梦想插上了翅膀”。

2022 年 9 月，首届中国（福

建）-新加坡国际高新企业合作

发展峰会上，蓝祎虹作为主讲

嘉宾醒目亮相，蓝家净水梦的

代际传承正在顺利过渡。

近年来，三达膜克服了

疫情反复、全球经济重创带

来的种种困难和挑战，取得

了可喜的成绩：资产收入稳

步增长、在手订单年年攀升、

研发能力逐年增强。在品牌

化、国际化、科技化高质量发

展的道路上，三达膜的步伐

越发自信稳健。

如今，三达膜技术已被应用

于中国 500 多家医药、食品企

业，核心产品实现进口替代，在

国际上也处于领先水平。蓝伟

光总结说：“今天的三达膜有品

牌、客户资源、核心技术、创新

手段等优势。今后三达膜的发

展策略仍将是围着膜这个核

心，做产业链，开发先进材料，

聚焦纳滤技术，致力真净水，开

发新应用。”

（部分资料来源：三达膜科技）

是因为我之前在国外待得比较

久，我认为公益这个事情就是

要年轻的时候做。钱什么时候

都能去赚，但需要帮助的人可

能等不起。再者，我觉得做公益

的衡量标准不应该只是创造了

多少经济价值，我付出的时间

和精力都是有意义的尝试”。

在公益和事业之间，父子俩

有着相同的初心，因而经过磨

合，逐渐达成了一致。而在净水

事业的发展重心上，二人也取

得共识。“祎虹希望把三达膜做

成一个国际化的公司，毕竟我

们身在新加坡，有国际化的基

因与优势。我认同他的思路，但

仍然建议他首先要立足中国，

依托自主知识产权，走向‘一带

一路’，最终再将触角面向全世

界。”

首次创业失败后 到新加坡攻读博士学位

二次创业研制“中国膜”

父子同心共做净水公益

蓝伟光的三个梦想

蓝伟光蓝祎虹父子为三达膜在科创板上市敲锣

三达膜主营业务
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